
 

NEUES KONZEPT   
inkl. 

PERSÖNLICHE LEBENSTREIBERANALYSE 
 

Hier findest DU Deine intrinsische Motivation, 

  wodurch Sie sich mehr auf Ihre Stärken konzentrieren können. 

         

Du sparst 

60,00 €  

pro Person 

Weitere Infos 

  auf der 

Seite 5 

Zur Anmeldung 



Seite 1 



Seite 2 

Alle oben genannten Mitarbeitertypen aus Projektleitern, Konstrukteuren, Service-             

technikern, Lagerarbeitern, Monteure  und Installateuren kann dieser Kurs             

„Wie kann ich meinem Kunden weiter helfen, die richtige Lösung zu finden?“      

nutzen bringen für die  Praxis. 

Hier lernst Du zu verstehen, wie Du Deinen Kunden zur richtigen Lösung verhelfen  

Kannst ohne das es Dir schwer fällt? 

 

Weitere Informationen und Preise findst Du auf Seite 4 der Modulbeschreibungen. 

Zur Anmeldung 



Side 3 



Seite 4 

BALA steht für Bedarf, Acceptance, Lösung, Acceptance (Completion). 

Das BALA-Modell ist eines der effektivsten Verkaufsmodelle, das je   

geschaffen wurde, und im Grunde geht es beim BALA-Modell darum, die 

Bedürfnisse des Kunden zu finden und die Akzeptanz dafür zu erlangen, 

dass dies das ist, was der Kunde brauch.  

Wir haben Kaffee, Tee, Wasser zum Frühstück und Sandwiches zum Mittagessen.   
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6 Stunden 

 Schulung 

Zur Anmeldung 

                        ONLINE 

6 Stunden    

Schulung  

6 Stunden 

Schulung 

ONLINE EIN BIS ZWEI TAGE VOR DEM UNTERRICHT 



Side 5 

Zur Anmeldung 

Preise exkl. Mehrwertsteuer und Transport, Unterkunft, gemeinsame Besuche und 
Einsatz externer Berater (speziell vereinbart). Inkl. Vorbereitung und Materialien. 
Rechnungsstellung 30 Tage vor der Veranstaltung.  
Projekte unter 7.000,00 €  werden bei Auftragserteilung in Rechnung gestellt.   
Auch eine vierteljährliche Zahlung ist möglich. 
Weitere Informationen finden Sie in unseren  

Verkaufs- und Lieferbedingungen von Take your Chance ApS. 

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfvEXxQO1blSJWawPJDAk2MhdBlBNohinuPTcWbK_JhZfPN7Q/viewform
https://drive.google.com/file/d/1IJe7Wm-RZj3QZ_-AVaN3Z8Ws9yR1Q3yF/view?usp=sharing


ONLINE EIN BIS ZWEI TAGE VOR DEM UNTERRICHT 

Side 6 

2 Stunden   

ONLINE HOMEOFFICE 

3 x 5 min. Länge 

3 Tage bevor Modull 2 

Zur Anmeldung 
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2 Stunden   

ONLINE HOMEOFFICE 

BALA steht für Bedarf, Acceptance, Lösung, Acceptance (Completion). Das 

BALA-Modell ist eines der effektivsten Verkaufsmodelle, das je   geschaffen 

wurde, und im Grunde geht es beim BALA-Modell darum, die Bedürfnisse 

des Kunden zu finden und die Akzeptanz dafür zu erlangen, dass dies das 

ist, was der Kunde brauch.  



Side 7 

Zur Anmeldung 

Preise exkl. Mehrwertsteuer und Transport, Unterkunft, gemeinsame 
Besuche und Einsatz externer Berater (speziell vereinbart). Inkl. Vorbe-
reitung und Materialien. Rechnungsstellung 30 Tage vor der  
Veranstaltung.  
Projekte unter 7.000,00 €  werden bei Auftragserteilung in Rechnung 
gestellt.   Auch eine vierteljährliche Zahlung ist möglich. 
Weitere Informationen finden Sie in unseren  

Verkaufs- und Lieferbedingungen von Take your Chance ApS. 

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfvEXxQO1blSJWawPJDAk2MhdBlBNohinuPTcWbK_JhZfPN7Q/viewform
https://drive.google.com/file/d/1IJe7Wm-RZj3QZ_-AVaN3Z8Ws9yR1Q3yF/view?usp=sharing


Side 9 

Mail: stephan.sax@take-your-chance.com 

Mobil: +45 93 84 0127 

Homepage: 

www.take-your-chance.com 

Take your Chance ApS 

CVR-nummer: 43237772  

Christian 4 Vej 30 

DK - 6000 Kolding 
Side 8 

Preise exkl. Mehrwertsteuer und Transport, Unterkunft, gemeinsame Besuche und Einsatz externer Berater (speziell vereinbart). Inkl. Vorbereitung 
und Materialien. Rechnungsstellung 30 Tage vor der Veranstaltung. Projekte unter 7.000,00 €  werden bei Auftragserteilung in Rechnung gestellt.   
Auch eine vierteljährliche Zahlung ist möglich. Weitere Informationen finden Sie in unseren  
Verkaufs- und Lieferbedingungen von Take your Chance ApS. 

mailto:stephan.sax@take-your-chance.com
https://take-your-chance.com/
https://drive.google.com/file/d/1IJe7Wm-RZj3QZ_-AVaN3Z8Ws9yR1Q3yF/view?usp=sharing

