
Tilmelding tryk her 

https://forms.gle/VAVvrMAFbevZVoQ29


Side 1 



Side 2 

Alle ovenstående medarbejdertyper fra projektledere, konstruktører, service-teknikere, 

lagermedarbejder, kontormedarbejder og montører kan anvende dette kursus 

”Hvordan kan jeg hjælpe min kunde videre med at finde den rigtige løsning?” i  praksis.  

 

Her lærer du at få en forståelse for hvordan du kan hjælpe dine kunder videre til den 

rigtige løsning? 

 

Du finder flere informationer  samt priser på side 4 i modulbeskrivelser. 

Tilmelding tryk her 

https://forms.gle/VAVvrMAFbevZVoQ29


Side 3 



Side 4 

BALA står for Behov, Accept, Løsning, Accept 

(afslutning). BALA modellen er en de mest effektive salgsmodeller der 

nogle sinde er lavet og fundamentalt set, så går BALA modellen ud på, 

at finde kundens behov og få en accept på, at det er det her kunden 

Vi har kaffe, te, vand til morgenmad og sandwich til frokost.   
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6 timer  
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A   n  a  l  y  s  e 

                        online 

Efter 6 timer  i  

Mødelokale   

ONLINE EN TIL TO DAGE INDEN UNDERVISNING 



Side 5 

Priser ekskl. moms og transport, overnatning, samebesøg og brug af eks-

terne konsulenter (aftales specifikt). Inkl. forberedelse og materialer. Fak-

turering 30 dage før afholdelse. Projekter under DKK 50.000,- faktureres 

ved ordreafgivelse. Kvartalsbetaling er også muligt. 

Yderlige informationer se venligst vores salgs – og leveringsbetingelser fra 

A   n  a  l  y  s  e 

https://drive.google.com/file/d/1HcfOdr0iUxMM5lWXbvMbhBu2gIt_l74L/view?usp=sharing


Side 6 

2 timer   

hjemmekontor 
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BALA står for Behov, Accept, Løsning, Accept 

(afslutning). BALA modellen er en de mest effektive salgsmodeller der 

nogle sinde er lavet og fundamentalt set, så går BALA modellen ud på, 

at finde kundens behov og få en accept på, at det er det her kunden 

2 timer   

hjemmekontor 

A   n  a  l  y  s  e 

3 x 5 min varighed 

3 dage inden modul 2 

ONLINE EN TIL TO DAGE INDEN UNDERVISNING 



Side 7 

Priser ekskl. moms og transport, overnatning, samebesøg og brug af 

eksterne konsulenter (aftales specifikt). Inkl. forberedelse og materia-

ler. Fakturering 30 dage før afholdelse. Projekter under DKK 50.000,- 

faktureres ved ordreafgivelse. Kvartalsbetaling er også muligt. 

Yderlige informationer se venligst vores salgs – og leveringsbetingelser 

A   n  a  l  y  s  e 

https://drive.google.com/file/d/1HcfOdr0iUxMM5lWXbvMbhBu2gIt_l74L/view?usp=sharing


Side 9 

Priser ekskl. moms og transport, overnatning, samebesøg og brug af eksterne konsulenter (aftales specifikt). Inkl. forberedelse og materialer. 
Fakturering 30 dage før afholdelse. Projekter under DKK 50.000,- faktureres ved ordreafgivelse. Kvartalsbetaling er også muligt. 
Yderlige informationer se venligst vores salgs – og leveringsbetingelser fra Take your Chance ApS. 

Side 8 

                      
Side 8 

det handler om dig… 

https://drive.google.com/file/d/1HcfOdr0iUxMM5lWXbvMbhBu2gIt_l74L/view?usp=sharing

